Franchisés: catégorie engagement dans son milieu - 1 prix

1. APPROCHE CREATIVE - Décrivez au moyen d’exemples les actions concrétes posées dans votre marché
qui ont eu un impact sur les résultats de votre entreprise au-dela des normes établies par votre franchiseur
(40 % des points) (maximum de 20 lignes)

2. PERTINENCE DES OBJECTIFS VISES PAR LE PROGRAMME. Précisez les objectifs et résultats
(10 % des points) (maximum de 5 lignes)
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3. STRATEGIES CHOISIES - Définir les orientations privilégiées en décrivant les grandes lignes de
votre plan d’action local (20 % des points) (maximum de 30 lignes)
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4. VEHICULES UTILISES - Enumérez les véhicules utilisés pour faire connaitre vos actions (ex : choix
des médias traditionnels — journaux, radio, télévision, affichage, nouveaux médias — Internet et autres:
médias promotionnels — Publisac, circulaire, autres) (10 % des points) (maximum de 10 lignes)

5. RETOMBEES FAVORABLES - Expliquez quelles ont été les retombées favorables sur votre
établissement ainsi que sur le réseau de franchisés en terme d’image, de notoriété, d’augmentation
d’achalandage, de part de marché, etc. (20 % des points) (maximum de 10 lignes)
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